KREATIVES SACHSEN

/// ERKUNDUNGSLEITFADEN

WAS BRAUCHE ICH FUR EINE
KREATIV-SCHAFFENDE
SELBSTSTANDIGKEIT?
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Dieser Leitfaden soll Unterstiitzung geben, wenn es darum geht, die eigene Selbststandigkeit zu planen. Auf
was muss ich achten? Welche Aspekte und Fragen habe ich vielleicht noch nicht bedacht? Was gehért zum
selbststandig sein dazu?

Bitte nimm dir beim Beantworten der Fragen ausreichend Zeit, mach eine Pause, wenn es sie braucht und
sei ehrlich zu dir und deinem Vorhaben.

Los gehtss:

“ICH BIN VIELE"” - Auseinandersetzung mit der eigenen Selbststandigkeit
- Wasiist fUr dich Selbststandigkeit?
- Welche Chancen, welche Risiken siehst du fur dich in einer Selbststandigkeit?
(Tipp: Sei so realistisch wie mdglich dabei)
- Kannst du dir nach diesem Abwagen weiterhin eine Selbststandigkeit vorstellen?

Dann bist du jetzt gefragt. Wir wechseln zum ICH.

RESSOURCEN
- Ist meine kinstlerische Identitat auch fur mich als Person geeignet?
- Uber welche materiellen und nicht-materiellen Ressourcen verflige ich?
- Binichin der Lage, diese bewusst einzusetzen?
- Schaffe ich es, achtsam mit Ressourcen umzugehen?
- Geheich achtsam mit mir selbst um?
- Wiereagiere ich in stressigen Phasen? Was I0st Stress in mir aus — physisch, psychsich und
emotional?
- Arbeite ich strukturiert und planerisch?
- Was hilft mir dabei, mental ausgewogen zu sein?
- Kann ich mich intrinsisch motivieren?
- Habe ich ein stabiles soziales Umfeld, auf das ich mich verlassen kann?

Weiter geht’s:

DAS WERTANGEBOT - Geschaftsidee scharfen, die Idee entwickeln
- Was ist mein Vorhaben, meine Idee?
- Was mache ich fir wen und warum?
- Erreiche ich (m)eine Zielgruppe damit?
- Was macht mich einzigartig?
- Was macht mich besonders?
- Wie kann sich meine Idee weiterentwickeln?
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BRANCHEN-SEGMENTIERUNG
- Kenneich meinen Platz in der Branche?
- Habeich einen Uberblick tiber die Entwicklung dieser Branche?
- Gibt es eine bestehende Nachfrage flir mein Angebot?
- Kenne ich meine Mitbewerber:innen?
- Fuhle ich mich wohl in dieser Branche?

NETZWERKEN
- Erkenneich, dass Netzwerkarbeit ein elementarer Baustein meiner Selbststandigkeit ist?
- Wie sieht mein Netzwerk innerhalb und aullerhalb der Branche aus?
- (Er-)kenne ich wichtige Schlisselpartneriinnen?

ZIELGRUPPENPLANUNG
- Habe ich eine oder mehrere Zielgruppen?
- Kann ich modellhaft eine Person meiner Zielgruppe beschreiben? Was verandert sich bei dieser
Person durch mein Angebot? (Bsp. Interesse wird geweckt, Emotionen werden ausgeldst,...)
- Welche Formen von Kundenbeziehungen kann ich fir mich nutzen?
- Welche MalRnahmen zum Aufbau von Kundenbeziehungen setze ich bewusst ein?

KOSTENPLANUNG
- Was bendtige ich, um mich selbststandig zu verwirklichen?
- Welche Fixkosten habe ich? Kenne ich alle Ausgaben und kann sie klar benennen?
- Kannich auf Ricklagen zurickgreifen?
- Welche Ausgaben stehen mir bevor?
- Habe ich eine realistische Finanzplanung?
- Brauche ich finanzielle Sicherheit?

PREISGESTALTUNG
- Was ist der Wert meines Angebotes?
- Binichin der Lage, meinen Wert zu beschreiben?
- Erkennt meine Zielgruppe diesen Wert?
- Kannich realistisch kalkulieren?
- Erkenne ich nicht sichtbare Tatigkeiten und kann sie der Preisgestaltung anpassen?
- Kannich meine Preisgestaltung realistisch erlautern?
- Wie verhandlungssicher bin ich?
- Kenneich einschlagige Vergutungsmodelle und Honorarrechner?
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EINNAHMEQUELLEN

Auf welche Finanzquellen kann ich zugreifen?

Welche alternativen Einnahmequellen gibt es flir mich? (z.B. fanbasierte Finanzierungen)
Habe ich mich Gber alle Einnahmequellen ausfihrlich informiert?

Welche moglichen Forderungen gibt es?

MARKETING - “Unternehmerisches Handeln, was sich am Markt orientiert”

SOZIA

Ich kenne mein Angebot, meinen Preis, meine Branche und meine Zielgruppe(n).

Kann ich mein Handeln auch strategisch planen?

Schaffe ich es, ziel- und I6sungsorientiert zu planen?

Sehe ich meine Unternehmung kurz-, mittel- und langfristig?

Habe ich eine eigene kunstlerische Identitat und bin ich mir dber mein Wirken bewusst?
Was zeichnet diese aus?

Wie gehe ich mit Eigenmarketing und Selbstvermarktung um?

Bin ich in meinem Auftreten authentisch und nachvollziehbar?

Benutze ich alle wichtigen Kanale, um mich sichtbar zu machen?

Wie kann ich Auftrage akquirieren?

LE ABSICHERUNG

Welche Absicherungsmodelle (zB. eine Berufsunfahigkeitsversicherung) sind fir mich relevant?
Besitze ich ausreichend Kenntnis tber Kranken-, Pflege- und Rentenversicherung?

Komme ich fiir die Kiinstlersozialkasse in Frage und habe ich mich dariber informiert?

Wie wichtig ist mir meine Altersvorsorge?

Welche Beratungsmaoglichkeiten kenne ich?

RECHTSFORM

Welche Rechtsformen innerhalb einer Unternehmensgrindung kenne ich?
In welchem Rahmen meiner unternehmerischen Tatigkeit mochte ich arbeiten?

BEHORDEN - STEUERN - BUCHHALTUNG - VERSICHERUNGEN

Bei welcher Behorde muss ich mich anmelden?

Welche steuerlichen Regelungen treffen auf mich zu? Bin ich z.B. ein:e Kleinunternehmer:in?
Bin ich in der Lage, meine Steuererklarung selbststandig zu leisten oder bendtige ich externe
Unterstutzung?

Bendtige ich unternehmerische Absicherungen, wie z.B. Versicherungen im Bereich der
beruflichen Haftpflicht, Rechtsschutz oder Equipmentabsicherung ...?

i
GEMEINSAM GESTALTEN WIR EIN KREATIVES SACHSEN. 4



A\
N\

/

KREATIVES SACHSEN

Soweit zu den zu beachtenden Aspekten. Wir nahern uns dem Abschluss — Zeit fiir Reflexion:

ICH BIN VIELE ... UND DABEI SELBSTSTANDIG

- Kannich alle bisher genannten Schwerpunkte in einem gesunden Mald in meiner
Selbststandigkeit verantworten?

- Schaffe ich es, meine Kerntatigkeit als Klinstler:in mit anderen unternehmerischen Téatigkeiten
unter einen Hut zu bekommen?

- Binich jederzeit in der Lage, alle unternehmerischen Schwerpunkte realistisch einzuschatzen?

- Wie realistisch ist es fur mich, mir bewusst kreative Freiraume zu geben, zu halten und auf diese
zu achten?

WEITERFUHRENDE UNTERSTUTZUNG & INFORMATIONEN
- Kenneich alle fir mich wichtigen Beratungs- und Unterstitzungsangebote? (zB. Fachliteratur,
Podcasts, Anlaufstellen)
- Wenn nein, kann ich diese selbststandig recherchieren und fir mich finden?
- Kenneich fur mich zutreffende Verbande, Vereine und Initiativen?
- Welche Mitgliedschaften bei Verbanden bringen mich in meinem Vorhaben weiter? Wo flhle ich
mich gut vertreten und aufgehoben?

Wir hoffen, dass dich der Leitfaden ein wenig bei der Hand genommen hat und dich auf dem Weg in die
Selbststandigkeit unterstitzt. Du dich besser gewappnet fihlst und dir das nétige Selbstbewusstsein fiir
dein Vorhaben gibt. Wer noch mehr wissen méchte, dem seien die nachfolgenden Links ans Herz gelegt.
Fir alles Weitere suche dir gern eine orientierende Beratung vor Ort bei entsprechenden Anlaufstellen.

LINKTIPPS
- Broschure Alles, nur kein Unternehmer?
- Praxistipps der Initiative Kultur- und Kreativwirtschaft der Bundesregierung
- Die Grinderplattform des Bundes

Dieser Text wurde zusammen- und bereitgestellt von KREATIVES SACHSEN. /// Mérz 2024

KREATIVES SACHSEN ist ein Projekt des Landesverbandes der Kultur- und Kreativwirtschaft Sachsen e.V,
das vom Freistaat Sachsen gefordert wird. Als Mutmacher und Impulsgeber ist KREATIVES SACHSEN fir
Kultur- und Kreativschaffende in ganz Sachsen unterwegs. Das Projekt setzt sich flir mehr Sichtbarkeit und
Wertschatzung der Branche ein und bietet Qualifizierungsangebote, Netzwerkveranstaltungen und
kostenfreie Beratungen an, um die Kultur- und Kreativwirtschaft in Sachsen produktiv und nachhaltig zu
stérken.
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https://www.kultur-kreativ-wirtschaft.de/KUK/Redaktion/DE/Publikationen/2019/alles-nur-kein-unternehmer.pdf?__blob=publicationFile&v=8
https://www.kultur-kreativ-wirtschaft.de/KUK/Navigation/DE/Praxistipps/praxistipps.html
https://gruenderplattform.de/
https://www.kreatives-sachsen.de/

